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タイプライタ
平成〇〇年〇〇月

user1
タイプライタ
普通自動車免許　取得
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タイプライタ
平成〇〇年〇〇月から
平成〇〇年〇〇月まで

user1
タイプライタ
○○広告株式会社　入社
雇用形態：正社員
マーケティング営業課に配属

・既存の広告主への提案業務
・新規広告主及び、新規媒体・メディアの獲得営業
・媒体、メディアへの広告掲載営業

【業務を通じて学んだ事】
広告主様への提案業務は
こちらから広告主様へ対して提案をしつつ、
広告主様からも意見や提案を受け
様々な角度から物事を考える事が大切だという事を認識致しました。

新規営業は、相手の事を考え
どのようにすればお話を聞いて頂けるか？
どのようにすれば弊社に任せても良いと思って頂けるか？
相手の立場にならなければ、ダメだと勉強をさせられました。

媒体・メディア様への掲載営業は、広告主様寄りになり過ぎず
媒体・メディア様寄りなってしまっても
非常にバランスが悪くなってしまう事もあり、
大変難しい業務でございました。
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田中　一郎
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○○
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○○
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令和○○

user1
タイプライタ
前職では広告営業の基礎を学ばせて頂きました。
今回応募をさせて頂きました業務も前職と同じく、広告営業で
前職の経験を生かしつつ、よりよい成果・売り上げ・利益を上げる努力を
させて頂きますので、何卒宜しくお願い致します。


